






Benieuwd wat er boven nog te ontdekken valt? Via de vaste trap lopen we door naar de 
tweede verdieping.





 Tweede verdieping



Via de vaste trap komen we op de tweede verdieping, waar een open ruimte op je 
wacht. Het daglicht valt hier door de twee kunststof dakramen naar binnen en geeft de 
verdieping een prettige, lichte uitstraling. De ruimte is netjes afgewerkt en voorzien van 
een laminaatvloer, waardoor je hier direct een verzorgde basis aantreft.




Ook aan de isolatie is gedacht: de verdieping beschikt over dakisolatie. Daarmee is ook 
deze bovenste woonlaag meegenomen in de uitvoering van de woning.




Een fijne extra ruimte die zich tijdens de rondleiding pas echt laat ontdekken.





 Tuin



Zeker, ik zou het iets sfeervoller en meer gericht op de mogelijkheden van de tuin 
formuleren:




Aan de achterzijde ligt de gezellige, onderhoudsvriendelijke tuin op het noorden. De tuin 
is voorzien van kunstgras en beschikt over een nieuwe schutting en poort. Onder de 
overkapping is volop ruimte voor een gezellige tuinset, waar je heerlijk kunt zitten en 
genieten van de tuin.




Het kunstgras biedt daarnaast volop mogelijkheden: kinderen kunnen hier fijn spelen en 
er is voldoende ruimte om bijvoorbeeld een picknicktafel te plaatsen. Zo creëer je een 
fijne plek om in de buitenlucht samen te eten en te genieten van gezellige momenten 
met familie en vrienden.




Achterin de tuin staat een praktische berging, voorzien van elektra. Ideaal voor het 
opbergen van fietsen, tuinspullen en overige benodigdheden.
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Een vernieuwende makelaar
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 $8#9.//""-#0"/#14#1/#5/+"-3./+"*1/):

U bent pas in onderhandeling als de verkopende partij reageert op uw bod door een 
tegenbod te doen. U bent echter nog niet in onderhandeling als de verkopende 
makelaar aangeeft dat hij uw bod met de verkoper zal bespreken.





 ;8#<.)#""/#&.4"*..-#+55-)../#&"(#0"=1>3(1)1/)"/#.*'#"-#.*#5,"-#""/#05+#

5/+"-3./+"*+#?5-+(:

Ja, dat mag. Een onderhandeling hoeft namelijk nog niet tot een verkoop te leiden. 
Bovendien kan het zijn dat de verkoper graag wil weten of er meer belangstelling is. 
Overigens mag ook met meer dan één gegadigde tegelijk worden onderhandeld. Een 
makelaar moet dit wel duidelijk melden. Vaak zal de verkopende makelaar 

aan belangstellenden vertellen dat een pand, zoals dat heet, ‘onder bod’ is. Als 
belangstellende mag u dan wel een bod uitbrengen, maar de makelaar mag dan pas 
met u in onderhandeling treden als de onderhandeling met de eerste geïnteresseerde 
beëindigd is. De makelaar doet geen mededelingen over de hoogte van 

biedingen. Dit zou namelijk overbieden kunnen uitlokken.



@
A8#9.//""-#14#+"#,-..)6-12'#01"+B#&5"(#+"#,"-456"-#+"#?5/1/)#+./#../#&12#,"-456"/:

Nee. De Hoge Raad heeft bepaald dat de vraagprijs moet worden gezien als een 
uitnodiging tot het doen van een bod. Ook als u de vraagprijs biedt, kan de verkoper dus 
nog beslissen of hij uw bod aanvaardt of niet, of dat hij zijn makelaar een tegenbod laat 
doen.



@
C8#D./#+"#,"-456"-#+"#,-..)6-12'#,./#""/#?5/1/)#(12+"/'#+"#5/+"-3./+"*1/)#
,"-35)"/:

Ja, de verkoper kan besluiten de vraagprijs te verhogen of te verlagen. Daarnaast kunt u 
als potentiële koper echter ook besluiten om tijdens de onderhandelingen uw bod weer 
te verlagen. Zodra de verkopende partij een tegenbod doet, vervalt namelijk uw eerder 
gedane bod.



@
E8#F5"#45&(#+"#4556#(5(#'(./+:

Als verkoper en koper het eens zijn over de belangrijkste zaken (zoals de prijs, de 
opleveringsdatum en de ontbindende voorwaarden), legt de verkopende makelaar de 
afspraken schriftelijk vast in een koopakte. 

AA





Ontbindende voorwaarden zijn hierin een belangrijk onderwerp. U krijgt als koper niet 
automatisch een ontbindende voorwaarde. Wilt u bijvoorbeeld een ontbindende 
voorwaarde voor de financiering, dan moet u dit melden bij het uitbrengen van uw bod. 
Het is dan ook belangrijk dat de partijen het eens zijn over aanvullende afspraken en 
ontbindende voorwaarden voordat de koopakte wordt opgemaakt.




Zodra beide partijen de koopakte hebben ondertekend en de koper een afschrift van 
deze akte heeft ontvangen, treedt voor u als particuliere koper de wettelijke bedenktijd 
van drie dagen in werking. Binnen deze tijd kunt u als koper alsnog afzien van de 
aankoop. Doet u dit niet, zijn de financiën rond en vormen ook eventuele andere 
ontbindende voorwaarden geen obstakel meer, dan zal op de afgesproken 
opleveringsdatum de overdracht plaatsvinden bij de notaris.
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"#$%&'$(()$*&+(,&&-$./01()2$1($3)1(-4&)1(,/)'$4(.$252.((*$6&)$6(-+337$8/09/'():

Ja, dat mag. Soms zijn er zo veel belangstellenden die de vraagprijs bieden of 
benaderen, dat het moeilijk te bepalen is wie de beste koper is. In dat geval kan de 
verkopende makelaar – in overleg met de verkoper – besluiten de lopende 
onderhandelingen af te breken en de biedprocedure te wijzigen om vervolgens te kiezen 
voor bijvoorbeeld een inschrijvingsprocedure. Hierbij hebben alle bieders een gelijke 
kans om het hoogste bod uit te brengen. Alvorens het systeem te wijzigen, dient de 
makelaar uiteraard eerst de eventueel gedane toezeggingen na te komen. 



!
;#$%&'$(()$*&+(,&&-$(()$<(,&=4(,/0+$43'($7-/02$6-&'()$633-$(()$83)/)':

De verkoper bepaalt in overleg met zijn makelaar waarvoor hij zijn woning verkoopt. De 
koper kan onderhandelen over de prijs, maar de verkoper beslist.



!
>#$?&.$/2$(()$37./(:

Een optie in juridische zin geeft een partij de keuze om door een eenzijdige verklaring 
een koopovereenkomst met een andere partij te sluiten. Partijen zijn het dan wel eens 
over de voorwaarden van de koop, maar de koper krijgt bijvoorbeeld nog een week 
bedenktijd. Bij de aankoop van een nieuwbouwwoning is zo’n optie nog wel gebruikelijk.

@A
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9. Moet een makelaar als eerste met mij in onderhandeling gaan als ik de eerste ben 
die belt voor een bezichtiging of als ik als eerste een bod uitbreng?!
C''4%;'%.'6+,-'*1'%?)+'=))6%/'-))=(%0)?'*%?'(%1'%.'6+,-'6%1'%.'6+,,--6,9'1:6'4%
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!

10. Zit de makelaarscourtage in de ‘kosten koper’?!
C''4%E*1'6%7+,0('*%+,-'68%.)=='*%1'%+,0('*%1#'%1'%,.'6&'#1%+,--'=(%))*%1'%,.'616)9&(%
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!
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