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Ruimtelijk, licht en netjes afgewerkt. Dat is dit mooie, instapklare appartement aan de
Tilburgse Heuvelstraat in een notendop. Het resultaat is een eigentijds appartement vol
modern karakter, op een toplocatie middenin de bruisende binnenstad, waar je je in no
time thuis zal voelen. Kom je binnenkort een keer langs om het zelf te ervaren?

1T RS #

De Heuvelstraat is de Kalverstraat van Tilburg, waardoor je op een steenworp afstand zit
van het grote en gevarieerde winkelaanbod, het bruisende uitgaansleven, de gezellige
terrassen en de uitstekende restaurants. Van vervelen zal hier dus niet snel sprake zijn.

Tilburg is een stad die barst van de creativiteit, waar je altijd weer verrassende
ontdekkingen doet en waar de vele verborgen pareltjes zichzelf blijven onthullen. Hier
leerde Vincent van Gogh tekenen en groeide Guus Meeuwis uit van student tot
volksheld. Hier heb je spraakmakende musea, zoals De Pont en het Textielmuseum, maar
ook een dwaalgebied vol bijzondere plekken en prachtige historische panden. Hier
ontdek je de hippe Spoorzone of de gezellige Piushaven voor ontspanning op en aan het
water. Hier proef je het gevoel van een echte evenementenstad met onder andere de
Tilburgse kermis, Festival van het Levenslied, Carnaval, de Meimarkt, Tilburg Zingt,
Roadburn Festival en Tilburg Ten Miles. Hier ben je welkom en hier woon je fijn.
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Je komt het appartement binnen in de nette hal, die meteen een gevoel van rust
uitstraalt door de neutrale kleuren en de fraaie houten parketvioer. Vanuit hier heb je
toegang tot alle vertrekken van het appartement. In de hal zelf vind je naast de
vernieuwde meterkast ook nog een bergkast met een aansluitpunt voor de
wasmachine en droger en de elektrische boiler.

Het eerste vertrek dat je tegenkomt is de moderne keuken. Je beschikt hier over alles wat
je nodig hebt om heerlijke gerechten klaar te kunnen maken - een inductie kookplaat,
combimagnetron, vaatwasser en afzuigkap zijn allemaal ingebouwd en van jou - en de
keuken is ook nog eens heel fijn voor het oog.



De volgende kamer aan je rechterhand is de ruime badkamer. Dit is wat men bedoelt
met een moderne look en feel. De volledig betegelde ruimte is voorzien van een inloop
regendouche met glazen wand, een handig wastafelmeubel met verlichte spiegel, een
hangend closet en een designradiator. Je hebt hier dus alles wat je nodig hebt, en meer.

Aan de andere kant van de hal vind je - ook niet geheel onbelangrijk - de ruime
slaapkamer van de woning. Als je hier geen fijne master bedroom van kunt maken, dan
weten wij het ook niet meer. Er is meer dan genoeg plek voor een tweepersoonsbed,
mede omdat er een smaller gedeelte is waar je een kast kwijt kunt.

Laten we snel naar het laatste gedeelte van de woning gaan. Dit is namelijk de ruimte
die betekenis geeft aan de uitdrukking “last but not least™ de woonkamer. Wat een
plaatje! De afwerkingen en styling zijn fraai uitgevoerd en je wordt overspoeld door het
licht wat door de vele raampartijen binnenvalt. Je beschikt ook over verrassend veel
ruimte omdat de woonkamer visueel in twee delen wordt opgesplitst door de toog,
waardoor je een semi-afgescheiden zit- en eetkamer in elkaars verlengde kunt creéren.
Gaafl Het extra cadeautje wat de ruimte rijk is, en een mooie afsluiting van deze
tekstuele rondleiding, is het aangrenzende balkon. Deze is zowel via het zit- als
eetgedeelte te bereiken en biedt een heerlijke plek om te genieten van het zonnetje en/
of de frisse najaarslucht. Vanuit hier heb je tevens een mooi vrij uitzicht op de omgeving
die volop in ontwikkeling is.
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Locatie op de kaart
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lk ben geboren en getogen
in het mooie Oisterwijk en
rond mijn 26ste naar
Tilburg vertrokken, ‘de grote
stad’. Inmiddels woon ik
hier al 16 jaar met veel
liefde en plezier, net als
(onze) koning Willem I ruim
150 jaar geleden. Niet voor
niets zei hij over Tilburg:
‘Hier adem ik vrij en voel ik
mij gelukkig." Dat Willem |I
ook de naam van mijn
favoriete voetbalclub is,
maakt het plaatje
compleet.
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Een tevreden klant is voor mij het
belangrijkst. Ik ben een makelaar
die ruim de tijd neemt (van de
bezichtigingen tot alle uitleg),
meedenkt, creatief is en tevens
goed bereikbaar is. Als full service
makelaar neem ik u graag al het
werk uit handen, van
bezichtigingen en onder-
handelingen tot de juridische
afhandeling en de begeleiding
bij de notaris.
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Wilt u graag in de avonduren of
het weekend afspreken? Dan is dat
geen probleem. lk ben telefonisch
en via e-mail goed te bereiken,
maar 60k via Whatsapp.

Als verkoper en makelaar zitten we
in een Whatsapp-groep, zodat we
laagdrempelig en snel kunnen
schakelen met elkaar. Ideaal toch?
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Daarnaast maak ik volop gebruik
van de middelen en kanalen
waarop huizenzoekers zich
begeven. Zo plaats ik uw woning,
met een vooraf besproken
marketingplan, eerst op Facebook

en Instagram voordat hij (mogelijk)
op Funda verschijnt. Samen kiezen
we de beste weg naar een
succesvolle verkoop!
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Ook vind ik dat duurzaamheid niet
langer een keuze is maar de
nieuwe standaard. Ik probeer
daarom het milieu zo min mogelijk
te belasten, zodat ook toekomstige
generaties in een leefbare wereld
opgroeien. Dit betekent dat ik het
verduurzamen van woningen
stimuleer en een potentiéle koper
hierover kan adviseren. Wist u
bijvoorbeeld dat u verduurzaming
in veel gevallen mee kunt
financieren, dat er subsidies zijn en
dat het rentekorting oplevert bij
diverse banken? Een goed advies
hierover zorgt wellicht voor meer
interesse en een snellere koop.

Bent u inmiddels benieuwd
geworden naar wat ik voor u kan
betekenen? Bel, mail of app me
dan gerust voor een vrijblijvend
kennismakingsgesprek.
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De 10 meest gestelde vragen bij het kopen van een huis.

1. Wanneer ben ik in onderhandeling?

U bent pas in onderhandeling als de verkopende partij reageert op uw bod door een
tegenbod te doen. U bent echter nog niet in onderhandeling als de verkopende
makelaar aangeeft dat hij uw bod met de verkoper zal bespreken.

2. Mag een makelaar doorgaan met bezichtigingen als er al over een bod
onderhandeld wordt?

Ja, dat mag. Een onderhandeling hoeft namelijk nog niet tot een verkoop te leiden.
Bovendien kan het zijn dat de verkoper graag wil weten of er meer belangstelling is.
Overigens mag ook met meer dan €én gegadigde tegelijk worden onderhandeld. Een
makelaar moet dit wel duidelijk melden. Vaak zal de verkopende makelaar

aan belangstellenden vertellen dat een pand, zoals dat heet, ‘onder bod' is. Als
belangstellende mag u dan wel een bod uitbrengen, maar de makelaar mag dan pas
met u in onderhandeling treden als de onderhandeling met de eerste geinteresseerde
beéindigd is. De makelaar doet geen mededelingen over de hoogte van

biedingen. Dit zou namelijk overbieden kunnen uitlokken.

3. Wanneer ik de vraagprijs bied, moet de verkoper de woning dan aan mij verkopen?
Nee. De Hoge Raad heeft bepaald dat de vraagprijs moet worden gezien als een
uitnodiging tot het doen van een bod. Ook als u de vraagprijs biedt, kan de verkoper dus
nog beslissen of hij uw bod aanvaardt of niet, of dat hij zijn makelaar een tegenbod laat
doen.

4.Kan de verkoper de vraagprijs van een woning tijdens de onderhandeling
verhogen?

Ja, de verkoper kan besluiten de vraagprijs te verhogen of te verlagen. Daarnaast kunt u
als potentiéle koper echter ook besluiten om tijdens de onderhandelingen uw bod weer
te verlagen. Zodra de verkopende partij een tegenbod doet, vervalt namelijk uw eerder
gedane bod.

5. Hoe komt de koop tot stand?

Als verkoper en koper het eens zijn over de belangrijkste zaken (zoals de prijs, de
opleveringsdatum en de ontbindende voorwaarden), legt de verkopende makelaar de
afspraken schriftelijk vast in een koopakte.
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