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Plattegrond

3.38 m

5.26 m

1,50m

Werkkamer

1,50m

1,50m

351Tm—

5.31 mi

Aan de plattegronden kunnen geen rechten worden ontleend
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Een tevreden klant is voor mij het
belangrijkst. Ik ben een makelaar
die ruim de tijd neemt (van de
bezichtigingen tot alle uitleg),
meedenkt, creatief is en tevens
goed bereikbaar is. Als full service
makelaar neem ik u graag al het
werk uit handen, van
bezichtigingen en onder-
handelingen tot de juridische
afhandeling en de begeleiding
bij de notaris.

/70" -1, ,&

Wilt u graag in de avonduren of
het weekend afspreken? Dan is dat
geen probleem. lk ben telefonisch
en via e-mail goed te bereiken,
maar 60k via Whatsapp.

Als verkoper en makelaar zitten we
in een Whatsapp-groep, zodat we
laagdrempelig en snel kunnen
schakelen met elkaar. Ideaal toch?

2,8-"3'#45. #

Daarnaast maak ik volop gebruik
van de middelen en kanalen
waarop huizenzoekers zich
begeven. Zo plaats ik uw woning,
met een vooraf besproken
marketingplan, eerst op Facebook

en Instagram voordat hij (mogelijk)
op Funda verschijnt. Samen kiezen
we de beste weg naar een
succesvolle verkoop!

6((&7,,+8"™*

Ook vind ik dat duurzaamheid niet
langer een keuze is maar de
nieuwe standaard. Ik probeer
daarom het milieu zo min mogelijk
te belasten, zodat ook toekomstige
generaties in een leefbare wereld
opgroeien. Dit betekent dat ik het
verduurzamen van woningen
stimuleer en een potentiéle koper
hierover kan adviseren. Wist u
bijvoorbeeld dat u verduurzaming
in veel gevallen mee kunt
financieren, dat er subsidies zijn en
dat het rentekorting oplevert bij
diverse banken? Een goed advies
hierover zorgt wellicht voor meer
interesse en een snellere koop.

Bent u inmiddels benieuwd
geworden naar wat ik voor u kan
betekenen? Bel, mail of app me
dan gerust voor een vrijblijvend
kennismakingsgesprek.
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"1. Wanneer ben ik in onderhandeling?
HISU& 1O *H&! , &=%./) &—NH&LI*1-%12%.3 , (%&=%1()."#.%) 1%%."!, (!56!$, —!—, , .1%%&!
"%1%&S , —!"%! - , N&N# I PN& %8/ %.1& , 11&1% &! , &—%./) &-%0&L)(*!1-%!2%.3 , (%&—%!
9)3%0)).1D)&1%%:"1-) "I/456!$5, —19%"1-%12%.3 , (%.!;)S%* (. %3%&"
"2.Mag een makelaar doorgaan met bezichtigingen als er al over een bod
"onderhandeld wordt?
:A-)"19) 1I>%&! , &-%.7/) &—%k&1/ ,%:"1&) ONM3I& , L1&1%"!", *1%%&!2%.3 , , (!1*%!0%:—%&!
?,2%&—1%&!3) &!I/%"!;#4&! =) "1-%!2%.3, (%.!11.) ) 1LI6HI6% %&! , :1%.! D %%.!1$%0) &1 **%l):& L 1+*1!
@2%.+1%&*19) 1!, ,319%" 19%%.!-) &!IAA&!1%1) —+1-%"%L1%MH3!6 , .—%&! , &—%./) &—Y%0-1>%E&!
9)3%0)) .19, %" —+" 1 6% -5+ %31 O%)-%&IB) ) 3!; ) 1-%!2%.3 , (%&-%'9D)3%)).!I"
) &ISUN) &1 * %0%& —%&! 2%. "UN%&!I ) "1%%&! ) &—=11; , II*¥1=) "1/ %%" L, &—%.1F , —I*NE(*]
$U0) &1 *%%&~%1O) 1151-) &IGUN%%&IS , -5+ $.%&1%E1OD)) .1-%!1OD)3%)) ) .19) 11-) & ) *!
O% I5H&! , &—=%./) &-%0H&1L!".%—-%& ) 1*!1-%! , &—%./) &—%1& 1! D% -%!%%. *" %! L %F&*%. %**%%. — %!
PUCH&—t1-1*TTH%! D) 3%0) ) .I-, %" 11%%&! D%—%—-%N01&1%&! , 2%.!1-%!/ , , 1 %!2) &!"
$t%—1&1%&INH"!; , 51&) O%M3! , 2%. $1%—%&!35&&%&!5t0 , 33%&"
" 3. Wanneer ik de vraagprijs bied, moet de verkoper de woning dan aan mij verkopen?
L9%%IH%IT , 1%IK) ) =1/%%: " 1$% () )1=1-)"1-%12.) ) 1 (H*1OD , %16 , . —%&!1%;%&! ) 1*1%%&!
5:'&, —t11&11", "I/ % -, %&!12) &1%%&!S , 1@ , 3D (*I51-%12.) ) 1 (.#*1$%—-"13) &!-%!2%.3 , (%.!-5*!
&, LIBW*0*0&! , I/H561$, —=1))&2) ). =", 1&%™ , :1=) "1/41;4&19) 3%0) ) .1%%&! "% 1%&S , —11)) !
-, %&"
4.Kan de verkoper de vraagprijs van een woning tijdens de onderhandeling
"verhogen?
<)1=%12%.3 , (%.13) & B%* 15" %&1-%12.)) L (.#*1"%12%./ , 1%&! , :1"%!12%.0) 1%&IH) ) .&) ) *"135& 15!
YW*IC, "%& GI%!I3, (%.1%87°%.!, , 31$%* 15" %&! , OI"h-%&*1-%! , &—%./) &-%}&1%&!56!$ , —16%%.!
%12%.0) 1%&NL , —.)1-%12%.3 , (N&-%' () . "#1%%&! " NL%&S , —!— , %"12%.2)01"1&) O%UH3!56!%%. —%.!
1%-)&%!'$, -T"
" 5.Hoe komt de koop tot stand?
E0*12%.3, (%.!1%&!3, (%.!/%" 1%%&*!;#4&! , 2%.1-%!$%0) &1 . #43**%!; ) 3%&!M; , Y 1*!1-%! (. #4*:I-%!
, ((%2%.1&1*-) '591%&!-%! , & $t&-%&-%!2, , .6) ) . —%&N:10%1"1-%!2%.3 , (%&—-%!D)3%0) ) .!-%!
)% () 3%&I*8/ .+ WH3I2) * 1&IN%&!I3 , , ()3 %!
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Ontbindende voorwaarden zijn hierin een belangrijk onderwerp. U krijgt als koper niet
automatisch een ontbindende voorwaarde. Wilt u bijvoorbeeld een ontbindende
voorwaarde voor de financiering, dan moet u dit melden bij het uitbrengen van uw bod.
Het is dan ook belangrijk dat de partijen het eens zijn over aanvullende afspraken en
ontbindende voorwaarden voordat de koopakte wordt opgemaakt.

Zodra beide partijen de koopakte hebben ondertekend en de koper een afschrift van
deze akte heeft ontvangen, treedt voor u als particuliere koper de wettelijke bedenktijd
van drie dagen in werking. Binnen deze tijd kunt u als koper alsnog afzien van de
aankoop. Doet u dit niet, zijn de financién rond en vormen ook eventuele andere
ontbindende voorwaarden geen obstakel meer, dan zal op de afgesproken
opleveringsdatum de overdracht plaatsvinden bij de notaris.

!
"8%& " (I &+ ((&&-5.N1 Q251 (83) 1 (-4&) 1 (/) "4 (.$252. ((<$6&)$6 (-+337:8/9/" () :
Ja, dat mag. Soms zijn er zo veel belangstellenden die de vraagprijs bieden of
benaderen, dat het moeilijk te bepalen is wie de beste koper is. In dat geval kan de
verkopende makelaar — in overleg met de verkoper — besluiten de lopende
onderhandelingen af te breken en de biedprocedure te wijzigen om vervolgens te kiezen
voor bijvoorbeeld een inschrijvingsprocedure. Hierbij heblben alle bieders een gelijke
kans om het hoogste bod uit te brengen. Alvorens het systeem te wijzigen, dient de
makelaar uiteraard eerst de eventueel gedane toezeggingen na te komen.

!
;89%0& "5(OI* &+ ((&&-(OI<((,&=4 (14543 = (§7-/02§6-& = ()$633-5((D$83)/) "
De verkoper bepaalt in overleg met zijn makelaar waarvoor hij zijn woning verkoopt. De
koper kan onderhandelen over de prijs, maar de verkoper beslist.

!
>B2&.H25(C()837.1(:
Een optie in juridische zin geeft een partij de keuze om door een eenzijdige verklaring
een koopovereenkomst met een andere partij te sluiten. Partijen zijn het dan wel eens
over de voorwaarden van de koop, maar de koper krijgt bijvoorbeeld nog een week
bedenktijd. Bij de aankoop van een nieuwbouwwoning is zo'n optie nog wel gebruikelijk.
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