




Aan de achterzijde bevindt zich de semi-openkeuken. Deze is uitgevoerd met een 
natuurstenen werkblad en beschikt over een gaskookplaat, afzuigkap, vaatwasser en 
oven. Een fijne plek om uitgebreid te koken, terwijl je in verbinding blijft met de rest van 
de woning.




Aansluitend vind je een praktische bergkast met de vernieuwde meterkast en een 
portaal waar de aansluitingen voor de wasapparatuur en de cv-installatie (ATAG, 2018) 
zijn geplaatst. Vanuit hier heb je tevens toegang tot de achtertuin.




De moderne badkamer vormt een mooie afsluiting van de begane grond en is 
compleet uitgevoerd met een ligbad, ruime inloopdouche, hangend toilet en een stijlvol 
wastafelmeubel met opzetkom.
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Via de vaste trap bereik je de overloop van de eerste verdieping. Hier bevinden zich drie 
nette slaapkamers, die allemaal zijn voorzien van een praktische inbouwkast. De gehele 
verdieping is afgewerkt met een verzorgde laminaatvloer. Of je nu extra slaapkamers, 
een thuiswerkplek of hobbyruimte zoekt; je kunt hier alle kanten op.
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Tijd om nog een verdieping hoger te gaan.




De tweede verdieping is verrassend ruim dankzij de fraaie topgevel, die voor extra 
leefruimte zorgt. Hier bevindt zich de royale vierde slaapkamer van circa 24 m². Met het 
tuimelraam, de mooie grenenhouten vloer en het fijne lichtinval is dit een heerlijke plek 
als master bedroom, werkruimte of hobbykamer.
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Tuin




Via het portaal loop je de achtertuin in. Met een diepte van circa 16 meter is dit een 
heerlijke buitenruimte waar je volop kunt genieten van het buitenleven. De 
onderhoudsvriendelijke aanleg met zeker wat groen zorgt ervoor dat je vooral hoeft te 
ontspannen. Achterin staat een vrijstaande houten berging en dankzij de praktische zij-
ingang is ook de bereikbaarheid uitstekend.





 Bijzonderheden



•	Sfeervolle en goed onderhouden jaren '30 woning;

•	Vier nette slaapkamers;

•	Semi-open keuken en moderne badkamer;

•	Platte daken vernieuwd in 2019 en 2023;

•	Buitenschilderwerk uitgevoerd in 2026;

•	Extra ruime tweede verdieping dankzij de karakteristieke topgevel;

•	Voorgevel geïmpregneerd in 2019;

•	Eenrichtingsverkeer; 

•	Volledig voorzien van dubbele beglazing;

•	Diepe, onderhoudsvriendelijke achtertuin met berging en zij-ingang;

•	Gunstige ligging nabij het Sint Pieterspark, scholen, uitvalswegen en het centrum van 
Tilburg.

Energielabel D
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Locatie op de kaart
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Een vernieuwende makelaar
Een tevreden klant is voor mij het 
belangrijkst. Ik ben een makelaar 
die ruim de tijd neemt (van de 
bezichtigingen tot alle uitleg), 
meedenkt, creatief is en tevens 
goed bereikbaar is. Als full service 
makelaar neem ik u graag al het 
werk uit handen, van 
bezichtigingen en onder-

handelingen tot de juridische 
afhandeling en de begeleiding 

bij de notaris.






 Goed bereikbaar


Daarnaast maak ik volop gebruik 
van de middelen en kanalen 
waarop huizenzoekers zich 
begeven. Zo plaats ik uw woning, 
met een vooraf besproken 
marketingplan, eerst op Facebook 

Wilt u graag in de avonduren of 

het weekend afspreken? Dan is dat 
geen probleem. Ik ben telefonisch 
en via e-mail goed te bereiken, 
maar óók via Whatsapp. 

Als verkoper en makelaar zitten we 
in een Whatsapp-groep, zodat we 
laagdrempelig en snel kunnen 
schakelen met elkaar. Ideaal toch?






 Marketingplan


en Instagram voordat hij (mogelijk) 
op Funda verschijnt. Samen kiezen 
we de beste weg naar een 
succesvolle verkoop!






 Duurzaamheid


Ook vind ik dat duurzaamheid niet 
langer een keuze is maar de 
nieuwe standaard. Ik probeer 
daarom het milieu zo min mogelijk 
te belasten, zodat ook toekomstige 
generaties in een leefbare wereld 
opgroeien. Dit betekent dat ik het 
verduurzamen van woningen 
stimuleer en een potentiële koper 
hierover kan adviseren. Wist u 
bijvoorbeeld dat u verduurzaming 
in veel gevallen mee kunt 
financieren, dat er subsidies zijn en 
dat het rentekorting oplevert bij 
diverse banken? Een goed advies 
hierover zorgt wellicht voor meer 
interesse en een snellere koop.




Bent u inmiddels benieuwd 
geworden naar wat ik voor u kan 
betekenen? Bel, mail of app me 
dan gerust voor een vrijblijvend 
kennismakingsgesprek.



                            De 10 meest gestelde vragen bij het kopen van een huis.




 1. Wanneer ben ik in onderhandeling?

U bent pas in onderhandeling als de verkopende partij reageert op uw bod door een 
tegenbod te doen. U bent echter nog niet in onderhandeling als de verkopende 
makelaar aangeeft dat hij uw bod met de verkoper zal bespreken.





 2. Mag een makelaar doorgaan met bezichtigingen als er al over een bod 

onderhandeld wordt?

Ja, dat mag. Een onderhandeling hoeft namelijk nog niet tot een verkoop te leiden. 
Bovendien kan het zijn dat de verkoper graag wil weten of er meer belangstelling is. 
Overigens mag ook met meer dan één gegadigde tegelijk worden onderhandeld. Een 
makelaar moet dit wel duidelijk melden. Vaak zal de verkopende makelaar 

aan belangstellenden vertellen dat een pand, zoals dat heet, ‘onder bod’ is. Als 
belangstellende mag u dan wel een bod uitbrengen, maar de makelaar mag dan pas 
met u in onderhandeling treden als de onderhandeling met de eerste geïnteresseerde 
beëindigd is. De makelaar doet geen mededelingen over de hoogte van 

biedingen. Dit zou namelijk overbieden kunnen uitlokken.





3. Wanneer ik de vraagprijs bied, moet de verkoper de woning dan aan mij verkopen?

Nee. De Hoge Raad heeft bepaald dat de vraagprijs moet worden gezien als een 
uitnodiging tot het doen van een bod. Ook als u de vraagprijs biedt, kan de verkoper dus 
nog beslissen of hij uw bod aanvaardt of niet, of dat hij zijn makelaar een tegenbod laat 
doen.





4. Kan de verkoper de vraagprijs van een woning tijdens de onderhandeling 
verhogen?

Ja, de verkoper kan besluiten de vraagprijs te verhogen of te verlagen. Daarnaast kunt u 
als potentiële koper echter ook besluiten om tijdens de onderhandelingen uw bod weer 
te verlagen. Zodra de verkopende partij een tegenbod doet, vervalt namelijk uw eerder 
gedane bod.





5. Hoe komt de koop tot stand?

Als verkoper en koper het eens zijn over de belangrijkste zaken (zoals de prijs, de 
opleveringsdatum en de ontbindende voorwaarden), legt de verkopende makelaar de 
afspraken schriftelijk vast in een koopakte. 
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Wordt dit hem dan echt?

Neem contact op
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<8861273=32113)#>;
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