
Pastoor Van Beurdenstraat 10, Tilburg

Vraagprijs € 385.000,- K.K.

Klopt het dat jij op zoek bent naar een instapklare, aangenaam lichte en 
moderne woning in Tilburg? Dan hebben we goed nieuws!
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Deze fijne woning aan de Pastoor van Beurdenstraat, met een stijlvolle keuken, drie nette 
slaapkamers, zonnige tuin met overkapping, 12 zonnepanelen en een energielabel A dat 
past bij deze tijd, verwelkomt jou - en iedereen die je meebrengt - maar al te graag met 
open armen. 
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Je gaat wonen in een leuke karakteristieke wijk vlak bij het bruisende stadscentrum, 
namelijk het Goirke. De dagelijkse boodschappen doe je bij de grote Jumbo aan het 
nabije Bart van Peltplein. Ook diverse sportfaciliteiten, scholen, een huisarts, een 
apotheek, mooie parken voor wandelsessies en openbaar vervoersvoorzieningen vind je 
om de hoek. 




Cultuur snuiven? Het populaire Textielmuseum ligt op een steenworp afstand, evenals 
museum de Pont. Daarnaast ben je in 5-10 minuten fietsen in het centrum, met haar 
grote variatie aan winkels, restaurants, terrassen en evenementen, maar ook de 
Openbare Bibliotheek, de Schouwburg en de hippe Spoorzone en Piushaven. Kortom: niet 
midden in de drukte, maar wel heerlijk centraal én meer dan genoeg te zien en doen.




Hoewel in Tilburg alles zit wat je nodig hebt, bevind je je via de ringbanen binnen 
afzienbare tijd op de (snel)wegen richting Eindhoven, ’s-Hertogenbosch, Breda en de 
omliggende Brabantse dorpen. Ook sta je in no time op het Centraal Station wanneer je 
gebruik wilt maken van het openbaar vervoer. 
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Je komt de woning binnen in de verzorgde entree, waar je de moderne toiletruimte met 
hangend closet en fonteintje, de meterkast en de trapkast kan vinden. Vanuit de hal kan 
je tevens de trap op naar de eerste verdieping, of de deur openen richting de keuken of 
de woonkamer. En dat laatste wil je.
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Kadastrale kaart
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Locatie op de kaart
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6. Mag een makelaar tijdens de onderhandeling het systeem van verkoop wijzigen?!
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7. Mag een makelaar een belachelijk hoge prijs vragen voor een woning?!
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8. Wat is een optie?!
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Bij het aankopen van een bestaande woning niet. Het begrip ‘optie’ wordt daarbij vaak 
ten onrechte gebruikt. Dan heeft het de betekenis van bepaalde toezeggingen die een 
verkopend makelaar kan doen aan een belangstellende koper tijdens het 
onderhandelingsproces. Zo’n toezegging kan bijvoorbeeld inhouden dat een 
belangstellende koper een paar dagen de tijd krijgt om na te denken over een bod. De 
makelaar zal in de tussentijd proberen niet met een andere partij in onderhandeling te 
gaan. De belangstellende koper kan deze tijd gebruiken om een beter inzicht te krijgen in 
zijn financiering of in de gebruiksmogelijkheden van de woning. Een optie kunt u niet 
eisen; de verkoper en de verkopend makelaar beslissen zelf of er in een 
onderhandelingsproces bepaalde toezeggingen worden gedaan.





9. Moet een makelaar als eerste met mij in onderhandeling gaan als ik de eerste ben 
die belt voor een bezichtiging of als ik als eerste een bod uitbreng?

Nee. De verkopende makelaar bepaalt samen met de verkoper de verkoopprocedure. 
Hij heeft wel de plicht u daarover te informeren. Hebt u serieus belangstelling, vraag de 
makelaar dan wat uw positie is. Dat kan teleurstelling voorkomen.





10. Zit de makelaarscourtage in de ‘kosten koper’?

Nee. Onder ‘kosten koper’ vallen de kosten die de overheid koppelt aan de overdracht 
van een woning. Dat zijn de overdrachtsbelasting (2%), de notariskosten voor het 
opmaken van de leveringsakte en de kosten voor het inschrijven daarvan in de registers. 
Daarnaast dient de koper rekening te houden met de (notaris)kosten voor de opmaak 
en inschrijving van de hypotheekakte. Heeft de verkopende partij een aankoop 
makelaar ingeschakeld om de woning te verkopen, dan komen de kosten hiervan voor 
zijn rekening. De verkopende makelaar is immers belangenbehartiger van de verkoper 
en niet van u als koper.





 Disclaimer

Deze brochure is met zorg samengesteld. Informatie die is opgenomen in de brochure is 
afkomstig van de verkoper, wij kunnen niet aansprakelijk gehouden worden voor onjuiste 
of onvolledige informatie. Genoemde maten en jaartallen zijn slechts indicatief. Deze 
brochure geeft uiteraard niet alle informatie weer, derhalve kunt u hieraan geen rechten 
ontlenen. 
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