






Verder ontdek je op de zolder de derde en laatste slaapkamer. Dit is tevens een grote en 
nette ruimte, waardoor deze kamer ook uitermate geschikt zou zijn als slaapkamer of 
gave kinderkamer. Hoe jij de zolder gaat inzetten is uiteraard helemaal aan jou: de 
woning biedt alom meer dan genoeg ruimte die jij helemaal zelf kan gaan indelen. Wat 
wil je nog meer? 
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Precies: een tuin. Deze komt dan ook in de vorm van een mooie, voor stadse begrippen 
grote en groene buitenruimte achter het huis, met een gaaf terras, gazon, verzorgde 
beplanting en een elektrisch zonnescherm waarmee je eenvoudig een schaduwrijke 
plek creëert op warme dagen. Ontspannen, borrelen, tuinieren en barbecueën naar 
hartenlust is hier gegarandeerd!




Verder ontdek je achter in de tuin de vrijstaande berging – perfect voor de fietsen en 
overige spullen – en de handige achterom. 
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•	Gave, stijlvolle en instapklare nieuwbouwwoning;

•	Gelegen nabij het Tilburgse centrum;

•	Netjes afgewerkt en zeer goed onderhouden;

•	Aangenaam veel licht en ruimte;

•	Royale uitgebouwde living met visgraatvloer en openslaande tuindeuren;

•	Luxe open keuken met kookeiland en hoogwaardige inbouwapparatuur;

•	Drie mooie slaapkamers;

•	Heerlijk zonnige tuin met terras, gazon, berging en achterom;

•	Moderne badkamer en extra toilet op de eerste verdieping;

•	Houten kozijnen met HR++ beglazing;

•	Daikin lucht/lucht warmtepomp;

•	Vloerverwarming en vloerkoeling (gehele huis);

•	9 zonnepanelen;

•	Zowel dicht bij het stadsgevoel als dicht bij de natuur;

•	Alle nodige voorzieningen om de hoek;

•	Genieten geblazen!
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Tilburg is een oude arbeidersstad met een rijk textielverleden, en dat zie je nog steeds. 
Tilburg is puur, rauw, creatief en modern. Het heeft een gezellige binnenstad met hippe 
boetiekjes in het Dwaalgebied, uitstekende horeca en vele festivals. De vele studenten 
zorgen bovendien voor creativiteit en leuke activiteiten.

Kortom, Tilburg is een echte stad, maar met zeker ook veel groen, zoals in het Spoorpark, het 
stadsbos en het Leijpark. En wil je echt de rust opzoeken, dan is er altijd nog het 
buitengebied, zoals Moerenburg, het Bels Lijntje en de nationale parken in de omgeving.

Bovendien heeft Tilburg de voorzieningen die bij een echte stad horen: 13 bibliotheken, een 
universiteit en hogescholen, 2 ziekenhuizen, en natuurlijk de mooiste voetbalclub van het 
land: Willem II. Als ik niet als makelaar aan het werk ben, is de kans groot dat je mij tijdens 
een wedstrijd in het stadion vindt.
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Waar Tilburg vroeger als ‘het lelijke eendje’ van Brabant werd gezien en geen hotspot was 
om te wonen, is het de laatste jaren juist een populaire woonplaats geworden. Verschillende 
stadsdelen en wijken ontwikkelen zich op hun eigen, unieke manier, en bieden zo voor ieder 
wat wils.

Denk bijvoorbeeld aan de Spoorzone, waar je ook mijn kantoor vindt. Het is een oud NS-
werkterrein waar nu mooie appartementen verrijzen, de prijswinnende bibliotheek in LocHal 
staat en gezellige horeca en clubs te vinden zijn.

Maar ook de Piushaven met haar mooie, nieuwe woningen, de kindvriendelijke Reeshof, het 
stadse Oud-Noord en de groene wijk de Blaak hebben allemaal hun eigen sfeer. Kortom, wat 
voor woning en omgeving je ook zoekt, Tilburg heeft het!
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6. Mag een makelaar tijdens de onderhandeling het systeem van verkoop wijzigen?!
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7. Mag een makelaar een belachelijk hoge prijs vragen voor een woning?!
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8. Wat is een optie?!
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