








Verder ontdek je op de zolder de derde en laatste slaapkamer. Dit is tevens een grote en
nette ruimte, waardoor deze kamer ook uitermate geschikt zou zijn als slaapkamer of
gave kinderkamer. Hoe jij de zolder gaat inzetten is uiteraard helemaal aan jou: de
woning biedt alom meer dan genoeg ruimte die jij helemaal zelf kan gaan indelen. Wat
wil je nog meer?
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Precies: een tuin. Deze komt dan ook in de vorm van een mooie, voor stadse begrippen
grote en groene buitenruimte achter het huis, met een gaaf terras, gazon, verzorgde
beplanting en een elektrisch zonnescherm waarmee je eenvoudig een schaduwrijke
plek creéert op warme dagen. Ontspannen, borrelen, tuinieren en barbecueén naar
hartenlust is hier gegarandeerd!

Verder ontdek je achter in de tuin de vrijstaande berging — perfect voor de fietsen en
overige spullen — en de handige achterom.
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« Gave, stijlvolle en instapklare nieuwbouwwoning;

« Gelegen nabij het Tilburgse centrum;

« Netjes afgewerkt en zeer goed onderhouden;

« Aangenaam veel licht en ruimte;

* Royale uitgebouwde living met visgraatvloer en openslaande tuindeuren;
« Luxe open keuken met kookeiland en hoogwaardige inbouwapparatuur;
« Drie mooie slaapkamers;

« Heerlijk zonnige tuin met terras, gazon, berging en achterom;

« Moderne badkamer en extra toilet op de eerste verdieping;

« Houten kozijnen met HR++ beglazing;

« Daikin lucht/lucht warmtepomp:;

- Vloerverwarming en vioerkoeling (gehele huis);

* 9 zonnepanelen;

« Zowel dicht bij het stadsgevoel als dicht bij de natuur;

« Alle nodige voorzieningen om de hoek;

« Genieten geblazen!
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Een vernieuwende makelaar

Een tevreden klant is voor mij het
belangrijkst. Ik ben een makelaar
die ruim de tijd neemt (van de
bezichtigingen tot alle uitleg),
meedenkt, creatief is en tevens
goed bereikbaar is. Als full service
makelaar neem ik u graag al het
werk uit handen, van
bezichtigingen en onder-
handelingen tot de juridische
afhandeling en de begeleiding
bij de notaris.

Goed bereikbaar

Wilt u graag in de avonduren of
het weekend afspreken? Dan is dat
geen probleem. lk ben telefonisch
en via e-mail goed te bereiken,
maar 60k via Whatsapp.

Als verkoper en makelaar zitten we
in een Whatsapp-groep, zodat we
laagdrempelig en snel kunnen
schakelen met elkaar. Ideaal toch?

Marketingplan

Daarnaast maak ik volop gebruik
van de middelen en kanalen
waarop huizenzoekers zich
begeven. Zo plaats ik uw woning,
met een vooraf besproken
marketingplan, eerst op Facebook

en Instagram voordat hij (mogelijk)
op Funda verschijnt. Samen kiezen
we de beste weg naar een
succesvolle verkoop!

Duurzaamheid

Ook vind ik dat duurzaamheid niet
langer een keuze is maar de
nieuwe standaard. Ik probeer
daarom het milieu zo min mogelijk
te belasten, zodat ook toekomstige
generaties in een leefbare wereld
opgroeien. Dit betekent dat ik het
verduurzamen van woningen
stimuleer en een potentiéle koper
hierover kan adviseren. Wist u
bijvoorbeeld dat u verduurzaming
in veel gevallen mee kunt
financieren, dat er subsidies zijn en
dat het rentekorting oplevert bij
diverse banken? Een goed advies
hierover zorgt wellicht voor meer
interesse en een snellere koop.

Bent u inmiddels benieuwd
geworden naar wat ik voor u kan
betekenen? Bel, mail of app me
dan gerust voor een vrijblijvend
kennismakingsgesprek.
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Wordt dit hem dan echt?

013-5909612 « info@bartuwmakelaar.nl « T #$%& = " OQ*"*""#,*

Veemarktstraat 34
5038 CV Tilburg




