




binnen in de nette entree. De hal biedt toegang tot de berging met de aansluitingen 
voor wasapparatuur en de opstelling van de cv-ketel én de woonkamer.

En dat is er niet zomaar een! Geef je ogen de kost met de fijne ruimte die eenvoudig is te 
verdelen in een gescheiden zit- en eetgedeelte, de vele raampartijen waardoor je van 
een geweldige lichtinval geniet en de moderne look en feel van het geheel. Met jouw 
eigen meubels, persoonlijke accessoires en favoriete gezelschap, wordt dit in no time de 
plek waar je dagelijks met veel plezier thuiskomt. Vanuit de woonkamer stap je 
daarnaast zo het heerlijk zonnige balkon op; een fijne plek om buiten te zitten met 
uitzicht op de omgeving. Genieten! 




Koken doe je in de moderne keuken, die met haar hoekopstelling een open verbinding 
heeft met de living. Blijven kletsen met het gezelschap tijdens het kokkkerellen is 
daarmee een gezellig gegeven. Dat kokerellen wordt mede mogelijk gemaakt door de 
diverse soorten inbouwapparatuur waaronder een 4-pits gaskookplaat, Quooker, 
afzuigkap, combimagnetron, koelkast met vriesvak en meer dan genoeg werk- en 
bergruimte. 




Het tussenportaal, dat vanaf de woonkamer te bereiken is, brengt je naar de overige 
vertrekken van het appartement. Je ontdekt hier de keurige, separate toiletruimte met 
hangend closet en fonteintje en de riante badkamer met douchecabine en 
wastafelmeubel. 




Verder heb je toegang tot de slaapkamer die de woning rijk is, die zeker weten een lach 
op je gezicht tovert. Deze beschikt namelijk over alle elementen om jouw ideale master 
bedroom te vormen. Lees: genoeg ruimte voor alle gewenste slaapkamermeubels, een 
aangename hoeveelheid lichtinval en stijlvolle, nette afwerkingen die zorgen dat je alle 
kanten met de kamer op kan. Inrichten maar!
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-	Instapklaar en aangenaam licht 2-kamer appartement;

-	Op een gewilde locatie bij de Piushaven gelegen;

-	Inclusief een eigen parkeerplaats en een extra berging;

-	Goede basis en nette afwerkingen;

-	Zonnig balkon;

-	Nette en ruime slaapkamer;

-	Openbaar vervoervoorzieningen om de hoek;

-	In de directe omgeving van scholen, winkels, horecagelegenheden en 
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Bouwjaar

Woonoppervlakte

Inhoud

Aantal kamers

Aantal slaapkamers

VVE bijdrage 

Energielabel 

2013

Ca. 60 m²

Ca. 197 m³
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€ 138,29 per maand
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Verkoopplannen?

Maak gebruik van mijn 
actieve social media kanalen!

/bartuwmakelaar
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Ontbindende voorwaarden zijn hierin een belangrijk onderwerp. U krijgt als koper niet 
automatisch een ontbindende voorwaarde. Wilt u bijvoorbeeld een ontbindende 
voorwaarde voor de financiering, dan moet u dit melden bij het uitbrengen van uw bod. 
Het is dan ook belangrijk dat de partijen het eens zijn over aanvullende afspraken en 
ontbindende voorwaarden voordat de koopakte wordt opgemaakt.




Zodra beide partijen de koopakte hebben ondertekend en de koper een afschrift van 
deze akte heeft ontvangen, treedt voor u als particuliere koper de wettelijke bedenktijd 
van drie dagen in werking. Binnen deze tijd kunt u als koper alsnog afzien van de 
aankoop. Doet u dit niet, zijn de financiën rond en vormen ook eventuele andere 
ontbindende voorwaarden geen obstakel meer, dan zal op de afgesproken 
opleveringsdatum de overdracht plaatsvinden bij de notaris.





6. Mag een makelaar tijdens de onderhandeling het systeem van verkoop wijzigen?

Ja, dat mag. Soms zijn er zo veel belangstellenden die de vraagprijs bieden of 
benaderen, dat het moeilijk te bepalen is wie de beste koper is. In dat geval kan de 
verkopende makelaar – in overleg met de verkoper – besluiten de lopende 
onderhandelingen af te breken en de biedprocedure te wijzigen om vervolgens te kiezen 
voor bijvoorbeeld een inschrijvingsprocedure. Hierbij hebben alle bieders een gelijke 
kans om het hoogste bod uit te brengen. Alvorens het systeem te wijzigen, dient de 
makelaar uiteraard eerst de eventueel gedane toezeggingen na te komen. 





7. Mag een makelaar een belachelijk hoge prijs vragen voor een woning?

De verkoper bepaalt in overleg met zijn makelaar waarvoor hij zijn woning verkoopt. De 
koper kan onderhandelen over de prijs, maar de verkoper beslist.





8. Wat is een optie?

Een optie in juridische zin geeft een partij de keuze om door een eenzijdige verklaring 
een koopovereenkomst met een andere partij te sluiten. Partijen zijn het dan wel eens 
over de voorwaarden van de koop, maar de koper krijgt bijvoorbeeld nog een week 
bedenktijd. Bij de aankoop van een nieuwbouwwoning is zo’n optie nog wel gebruikelijk.
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Bij het aankopen van een bestaande woning niet. Het begrip ‘optie’ wordt daarbij vaak 
ten onrechte gebruikt. Dan heeft het de betekenis van bepaalde toezeggingen die een 
verkopend makelaar kan doen aan een belangstellende koper tijdens het 
onderhandelingsproces. Zo’n toezegging kan bijvoorbeeld inhouden dat een 
belangstellende koper een paar dagen de tijd krijgt om na te denken over een bod. De 
makelaar zal in de tussentijd proberen niet met een andere partij in onderhandeling te 
gaan. De belangstellende koper kan deze tijd gebruiken om een beter inzicht te krijgen in 
zijn financiering of in de gebruiksmogelijkheden van de woning. Een optie kunt u niet 
eisen; de verkoper en de verkopend makelaar beslissen zelf of er in een 
onderhandelingsproces bepaalde toezeggingen worden gedaan.





9. Moet een makelaar als eerste met mij in onderhandeling gaan als ik de eerste ben 
die belt voor een bezichtiging of als ik als eerste een bod uitbreng?

Nee. De verkopende makelaar bepaalt samen met de verkoper de verkoopprocedure. 
Hij heeft wel de plicht u daarover te informeren. Hebt u serieus belangstelling, vraag de 
makelaar dan wat uw positie is. Dat kan teleurstelling voorkomen.





10. Zit de makelaarscourtage in de ‘kosten koper’?

Nee. Onder ‘kosten koper’ vallen de kosten die de overheid koppelt aan de overdracht 
van een woning. Dat zijn de overdrachtsbelasting (2%), de notariskosten voor het 
opmaken van de leveringsakte en de kosten voor het inschrijven daarvan in de registers. 
Daarnaast dient de koper rekening te houden met de (notaris)kosten voor de opmaak 
en inschrijving van de hypotheekakte. Heeft de verkopende partij een aankoop 
makelaar ingeschakeld om de woning te verkopen, dan komen de kosten hiervan voor 
zijn rekening. De verkopende makelaar is immers belangenbehartiger van de verkoper 
en niet van u als koper.





 Disclaimer

Deze brochure is met zorg samengesteld. Informatie die is opgenomen in de brochure is 
afkomstig van de verkoper, wij kunnen niet aansprakelijk gehouden worden voor onjuiste 
of onvolledige informatie. Genoemde maten en jaartallen zijn slechts indicatief. Deze 
brochure geeft uiteraard niet alle informatie weer, derhalve kunt u hieraan geen rechten 
ontlenen. 
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Wordt dit hem dan echt?

Neem contact op
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